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Der Standard Life-Konzern – weltweit:

Kanada

Großbritannien
und Irland

Spanien

Deutschland
und Österreich

China

Indien

Südkorea

USA

Ihre Zukunft sichern. Mit unseren Stärken.

Grenzenlos aktiv für Ihre Ziele.

Großbritannien wird gerne als das

Mutterland der Lebensversicherung und

Kapitalanlage bezeichnet. Die Wurzeln

der ersten Lebensversicherung reichen

bis ins 17. Jahrhundert zurück.

1825 schlug die Gründungsstunde für

die „The Standard Life Assurance

Company“ in Edinburgh, Schottland.

Damit sind wir älter als fast jeder deut-

sche Lebensversicherer. Im Jahr 2006

übernahm „Standard Life Assurance

Limited“ das Lebensversicherungs- und

Rentenversicherungsgeschäft.

In diesen knapp 200 Jahren mit vielen

weltweiten Turbulenzen erwies sich

Standard Life dabei stets als stabiler

Partner für seine Kunden.

Gut, wenn man da die Qualitäten des

Anbieters kennt. Denn je vertrauter

Ihnen das Versicherungsunternehmen

Standard Life ist, je mehr Sie über

unsere Stärken und Fähigkeiten wissen,

desto sicherer können Sie sich auch

sein, dass wir Sie weiterbringen. 

Überzeugen Sie sich selbst davon. 

Erfahrung und Tradition.

Im Alter mindestens die gleiche

finanzielle Freiheit wie im aktiven

Berufsleben haben: Mit diesem Ziel

vor Augen möchten Sie ab sofort

regelmäßig Geld in Ihre eigene

Altersvorsorge investieren.

Was 1825 in Schottland begann, hat

sich heute zu einem erfahrenen, aus-

gereiften Versicherungskonzern ent-

wickelt, der mit Wissen und Weitblick

rund um den Globus für seine mehr

als 7 Millionen Kunden jeweils direkt

vor Ort ist. 
Konzern ist weltweit an strategisch

wichtigen Standorten mit Niederlas-

sungen, Joint Ventures oder Tochter-

gesellschaften zu Hause.

Dazu gehört selbstverständlich auch

die deutsche Niederlassung in Frank-

furt am Main. 1996 begann hier unsere

Erfolgsgeschichte in einem Markt, 

dessen Verbraucher jetzt und auch in

Zukunft einen anhaltend starken

Bedarf an innovativen Altersvorsorge-

lösungen haben. 1999 öffnete die

Vertriebsdirektion in Österreich ihre

Tore. 

Mittlerweile zählt die deutsche Nieder-

lassung rund 400.000 deutsche und

österreichische Verträge und ist einer

der Kernmärkte im internationalen

Konzerngeschäft.

Ob Europa, Nordamerika oder Asien

mit den unerschöpflichen Altersvor-

sorgemärkten in Indien und der Volks-

republik China: Der Standard Life-

Wachstum und Weitblick.

Unsere Kunden vertrauen uns ins-

gesamt mehr als € 170 Milliarden

an Vermögenswerten an. Mit dieser

Verantwortung gehen wir Tag für

Tag sehr bewusst um.



Umfassende Expertise.

Zum Standard Life-Konzern gehören

neben der Lebens- und Renten-

versicherungssparte eine Bank, eine

private Krankenversicherung sowie

unser Investmenthaus Standard Life

Investments. 

Während die Bank und der Kranken-

versicherer ausschließlich in Groß-

britannien aktiv sind, spielt Standard

Life Investments gerade auch für

unsere Auslandsaktivitäten eine ent-

scheidende Rolle.

Mit Engagement und Erfahrung.

Mit unserer im Konzern gebündelten

Investmentkompetenz brauchen wir

entsprechendes Know-how nicht

extern einzukaufen.

Unser konzerneigenes Investmenthaus

managt unter anderem die Vermögens-

werte all unserer Lebens- und Renten-

versicherungskunden weltweit – und

somit auch die Beiträge der deutschen

Versicherungskunden.

Das bedeutet kurze Wege von der

Kapitalanlage zur Wertentwicklung

Ihres Vertrages.

Ausgerichtet auf langfristig überzeugende Leistungen.



Investmentfreiheit 

durch finanzielle Stärke.

Größtmögliche Anlagefreiheit und dau-

erhafte finanzielle Stärke sind Grund-

voraussetzungen dafür, Gelder effizient

im Sinne des Kunden investieren zu

können.

Für ein konstant gutes Gefühl bei unse-

ren Kunden sorgen beispielsweise die

Finanzkraft-Ratings international füh-

render, unabhängiger Ratingagenturen

wie Moody’s und Standard & Poor’s.

Diese stufen uns seit Jahren kontinu-

ierlich in die Kategorie der sicheren,

finanzstarken Versicherungsgesell-

schaften ein.

Des Weiteren untersteht der gesamte

Standard Life-Konzern der britischen

Finanzaufsicht Financial Services

Authority. Diese schreibt den britischen

Gesellschaften strenge Auflagen zur

Bildung von Rücklagen vor.

Unsere Rücklagen überstiegen bisher

stets diese Anforderungen. Deshalb

dürfen wir sehr frei sein bei der Wahl

der Anlageformen.

Das spiegelt sich in der Kapitalanlage

Ihrer Versicherungsbeiträge wider: In

angelsächsischen Ländern ist die Aktie

als potenziell renditestärkere Anspar-

form für die langfristige Altersvorsorge

bereits seit Jahrzehnten etabliert.

Unser Know-how ist dementsprechend

groß. Deshalb nutzen wir bei der lang-

fristigen Kapitalanlage gerne verstärkt

diese Art des Investments.

Für die auf lange Sicht höheren Rendite-

chancen dieser Anlage sprechen sowohl

unsere langjährige Erfahrung als auch

ein Blick auf die Vergangenheit, wie die

Grafik zeigt. Quelle ist die renommierte

ABN-AMRO-Bank, Global Investment

Returns Yearbook 2005. Die Zahlen gel-

ten bis einschließlich 31.12.2004.

Standard Life Investments ist ein führen-

der institutioneller Investor. Ausgewie-

sene professionelle Anlageexperten

nutzen das große Spektrum effizienter

Anlageformen mit dem klaren Auf-

trag, bestmögliche Renditepotenziale

für all unsere Kunden zu erschließen.

Natürlich wird dabei immer der Sicher-

heitsaspekt in Abhängigkeit vom 

gewählten Produkt berücksichtigt. 

So setzt sich beispielsweise der Anlage-

mix einer Rentenversicherung mit

Garantieleistungen anders zusammen

als der eines Produktes ohne Garantien. 

Ob umfassende Analyse oder direkte

Gespräche mit den Entscheidern in

den Unternehmen, Vertretern von

Branchen bzw. Sektoren – Standard

Life Investments hat konstanten Zu-

gang zu den Informationen eines

jeden relevanten Marktes und verfügt

über entscheidende Branchenkontakte.

In unseren Portfolios befinden sich

dementsprechend nur solche Werte,

die für uns schlüssig und nachvoll-

ziehbar sind. 

Ein funktionierendes Netzwerk sorgt

dafür, dass unsere Investmentmanager

täglich in einem intensiven Informa-

tionsaustausch miteinander stehen

und somit kontinuierlich Zugang zu

den Informationen der Kollegen aus

anderen Anlageteams haben.

Investmentkompetenz macht den Unterschied.

Ein Netzwerk engagierter Experten.

Wir managen die Kundengelder

aktiv und immer an die aktuelle

Situation angepasst.

Relative Performance (inflationsbereinigt) weltweiter Aktien versus weltweite Bonds:

Standard Life ist ein finanziell sehr

starker Finanzdienstleister.
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Vergangenheitswerte sind nicht

notwendigerweise ein Hinweis

auf die Zukunft.



Innovative Lösungen.

Unabhängig davon, wie stark Sie auf

die potenziell renditestarke Aktienan-

lage setzen: Die Aufgabe von Smoothing

besteht darin, kurzfristige Kursschwan-

kungen abzufedern. Das führt zu mehr

Stabilität.

Ihren Versicherungsvertrag schließen

Sie natürlich nach deutschem Recht ab.

Ob Basisvorsorge, betriebliche Modelle

oder private Altersvorsorge: Bei uns 

finden Sie Schicht für Schicht Lösun-

gen, welche die Handschrift unserer

Investmentkompetenz tragen.

Sehen Sie sich eher als stark rendite-

orientiert denkender und damit risiko-

freudiger Kunde, oder bevorzugen Sie

ein sinnvolles Maß an Garantien bei

Ihrer Altersvorsorge, die nicht zu

Lasten der Wertentwicklungen gehen?

Unser Produktportfolio gibt Ihnen diese

Möglichkeiten.

Sie dürfen langfristig attraktive 

Renditepotenziale erwarten.

Sie dürfen langfristig attraktive 

Renditepotenziale erwarten.

Das Glättungsverfahren Smoothing

ist das Herzstück all unserer Alters-

vorsorgelösungen in Deutschland.

Das Prinzip von Smoothing – schematische Darstellung:

Hohe Ziele erreichen.

Geglätteter Wert
Ungeglätteter WertZeit
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Ihre Zufriedenheit setzt unsere Maßstäbe.

Ausgezeichneter Service.

All diese Qualitäten werfen wir für Sie in die Waagschale,

denn wir verfolgen ein eindeutiges Ziel: Wir möchten, dass Sie

in 20, 30 und auch in 50 Jahren noch sagen: „Standard Life

war die richtige Entscheidung.“

Standard Life. Eine schöne Perspektive.

Vielfältige Stärken.

Sie vertrauen uns Ihre langfristige

Altersvorsorge an. Diesen Auftrag

nehmen wir sehr ernst. Deshalb legen

wir unsere eigene Messlatte für ausge-

zeichneten Service sehr hoch: 

Das fängt schon beim Angebot zu

unseren Vorsorgelösungen an. Dieses

erhalten Sie bei unabhängigen Quali-

tätsvermittlern. Diese sind in keiner

Weise an eine Versicherungsgesell-

schaft gebunden – sie können Ihnen

grundsätzlich die in Deutschland zuge-

lassenen Produkte aller Gesellschaften

anbieten. Das für Sie passende Ange-

bot ist für Ihren persönlichen Bedarf

maßgeschneidert.

Nachdem der Versicherungsvertrag

zustande gekommen ist, beantworten

erfahrene, kompetente Servicemitarbei-

ter am Servicetelefon in unserer Nieder-

lassung in Frankfurt am Main nicht

nur Ihre Fragen, sondern widmen sich

genauso intensiv der Verwaltung und

Pflege Ihrer Police.

Dazu gehört auch, dass wir Sie jedes

Jahr mit einem ausführlichen Jahres-

brief über die Entwicklung Ihres Vertra-

ges informieren. Das gehört für uns

ganz selbstverständlich dazu, wenn 

es um das Thema Transparenz geht.

Durch den Vertrieb über unabhängige

Vermittler setzen wir uns bewusst einem

Wettbewerb aus, bei dem einzig und

allein Ihr persönlicher Bedarf im Mittel-

punkt steht.

Sie profitieren von:

Unserer Erfahrung aus fast 200

Jahren.

Der Sicherheit eines finanzstarken,

weltweit tätigen Versicherungs-

konzerns.

Ausgezeichneter Investment-

kompetenz.

Großer Investmentfreiheit, die für

das Mehr bei Ihrer Altersvorsorge

sorgt.

Kundennähe durch die Nieder-

lassung in Deutschland.

Schnellem und kompetentem 

Kundenservice.

Speziell auf den deutschen Markt

zugeschnittenen, innovativen 

Vorsorgelösungen.

Transparenz über die Entwicklung

Ihrer Vermögenswerte.

Deutschem Recht für Ihren 

Versicherungsvertrag.

Nun haben Sie sich Ihr eigenes Bild gemacht über all

unsere Stärken und Fähigkeiten, mit denen wir Sie und

Ihre Altersvorsorge weiterbringen. 
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