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Investmentkompetenz

Investmentkompetenz:

Finanzkraft. Anlage-Know-how. Produktintelligenz.

¥ Finanzkraft.

Investmentkompetenz bedeutet fiir uns, das Geld unserer
Kunden effizient und in ihrem Sinne anzulegen. Zuver-
lassige finanzielle Starke und Investmentfreiheit sind eine
Grundvoraussetzung dafiir. Standard Life ist ein finanziell
sehr starker Finanzdienstleister. Fihrende unabhangige
Ratingagenturen stufen unsere Finanzkraft als gut und
sicher ein.

I Anlage-Know-how.

Die Kapitalanlagen, die unseren Produkten zugrunde liegen,
managt unser ausgezeichnetes konzerneigenes Invest-
menthaus: Standard Life Investments, ein fihrender institu-
tioneller Investor in Europa.

Bei unseren Manager of Managers-Fonds zieht Standard
Life Investments externe Spezialisten zur Erganzung seines
Know-hows heran. Unsere Anlageexperten haben dabei
immer einen klaren Auftrag: bestmdgliche Renditepoten-
ziale fiir unsere Kunden zu erschlieRen.

Mittelpunkt des Anlagemanagements ist die Invest-
mentphilosophie Focus on Change.

Diese kombiniert die Top Down- und Bottom Up-Ansatze,
um die entscheidenden Schlisselfaktoren der jeweiligen
Markte und Sektoren zu ermitteln.

Top Down Regionenanalyse

Landeranalyse

Sektoren- und
Branchenanalyse

Unternehmensanalyse Bottom Up

Focus on Change ist eine gemeinsame Sprache, die bei
Standard Life Investments teamiibergreifend genutzt wird, um

schnell und effizient aus einer Vielzahl von Informationen
die wichtigsten herauszufiltern und die somit generierten
Investmentideen in die jeweiligen Kundenportfolios zu
implementieren.

Die folgenden fiinf Fragen bringen Ordnung in ansonsten
sehr komplexe Entscheidungsfindungsprozesse und stellen
sicher, dass Erfolg wiederholbar ist.

1. Was sind die Antriebsfaktoren in einem Markt?

2. Was kann oder wird sich bei diesen
Faktoren andern?

ANALYSE

3. Welche Erwartungen werden im Preis
beriicksichtigt? \

4. Warum wird der Markt seine Meinung andern?

BEURTEILUNG

5. Was sind die Ausldser fir Verdanderungen?

Ob umfassende Analyse oder direkte Gesprache mit den
Entscheidern der Unternehmen, Vertretern von Branchen
bzw. Sektoren — Standard Life Investments hat konstanten
Zugang zu den Informationen eines jeden relevanten
Marktes und verfligt iber entscheidende Branchenkontakte.
Ein engmaschiges Netzwerk sorgt dafiir, dass unsere
Investmentmanager tédglich im intensiven Informations-
austausch miteinander stehen und kontinuierlich Zugang
zu den Informationen der Kollegen aus den jeweils anderen
Anlageteams haben.

i Intelligente Produkte.

Unsere Investmentkompetenz spiegelt sich in der Qualitét
und Intelligenz unserer angebotenen Produkte wider: Sie
bedienen individuelle Vorsorge- und Sicherheitsbedirfnisse
unserer Kunden — und bieten dabei bestmdgliche Rendite-
potenziale.

Eine schéne Perspektive. STANDARD LIFE



Unsere With Profits bieten Renditechancen und
Garantien statt Entweder-Oder.

Mit einem durchschnittlichen Anlagemix von derzeit 55 %
Aktien und 45 % festverzinslichen Wertpapieren erreichen
wir bei unseren With Profit-Produkten beides fiir Sie. Diese
Kombination macht unsere With Profit-Produkte fir all die-
jenigen interessant, die einerseits keinesfalls auf Garantien
verzichten moéchten und zugleich ein attraktives Rendite-
potenzial fir den Sparanteil ihrer Versicherung erwarten.

Hohe Garantien wahrend der Laufzeit lhrer Versicherung
hatten zur Folge, dass wahrend der Ansparphase die Invest-
mentfreiheit und somit die Moglichkeit eines verstarkten
Aktieninvestments eingeschrankt ware. Das wiirde lhre
Aussichten auf eine attraktive Wertentwicklung schmalern.
Deshalb verzichten wir, anders als andere deutsche und
oOsterreichische Anbieter, in Inrem Interesse auf einen Garan-
tiezins Uber die gesamte Spardauer. Stattdessen bieten wir
Ihnen eine sinnvolle Sicherheit zum Rentenbeginn: eine
garantierte Erlebensfallrente bzw. -leistung am Ende der
Laufzeit.

Unser Investment-Linked-Angebot SUXXESS ist Vorsorge
mit XXL-Power.

Bei dieser Vorsorgel6sung verzichten wir bewusst auf kost-
spielige Garantien, sowohl wahrend der Ansparphase als
auch zum Ablauf. Mit dem verstérkten Aktieninvestment
von derzeit rund 80 % bieten wir unseren Kunden mit
SUXXESS Renditechancen mit XXL-Power.

Smoothing: Trotz Auf und Ab geht alles glatt.

Bei unseren With Profits und unserem Investment-Linked-
Produkt haben wir etwas gegen kurzfristige Kursschwan-
kungen: unser Glattungsverfahren Smoothing. Der grolRe
Vorteil des Smoothings liegt nicht nur in der Reduktion der
Volatilitat — so nennt man das tagliche Auf und Ab der
Wertpapierkurse. Dank Smoothing konnen Sie bis zum
Ablauf der Versicherung auch von den Renditechancen der
verstarkten Aktienanlage profitieren, anstatt zu einem fir
die Wertentwicklung lhres Vertrages unguinstigen Zeitpunkt
in andere Anlageformen umzuschichten.

Unser fondsgebundenes Angebot MAXXELLENCE bietet
neue Anlageperspektiven.

Unsere fondsgebundene Rentenversicherung MAXXELLENCE
bietet in der Kapitalanlage einen neuartigen Investmentan-

Standard Life Versicherung

satz: Die Manager of Managers-Fonds bulindeln das Anlage-
Know-how weltweit ausgewahlter Fondsmanager in einem
einzigen Fonds — in unserem Fall sind es Aktienfonds.

Management

Teams Fondsmanager Unternehmen

Auswahl der Fondsmanager

!
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weltweit verfligbare
Fondsgesellschaften

Die Fondsmanager werden in unseren Manager of Managers-
Fonds so kombiniert, dass sich ihre verschiedenen Anlage-
stile und Risikostrukturen hervorragend erganzen. Der
Vorteil: kontinuierlich Giberdurchschnittliche Renditechancen
Uber den gesamten Marktzyklus hinweg.

Mit MAXXELLENCE bieten wir Ihnen auRerdem drei weitere
aktiv gemanagte Fonds sowie sechs passive Fonds aus wich-
tigen Anlageklassen an (z.B. europdische und US-Aktien,
Renten, Cash) an. Mehr dariiber erfahren Sie auf unserer
Internetseite.

Weitere Informationen stehen Ihnen im Internet auf
www.standardlife.de und www.standardlife.at als
Download zur Verfligung. Erfahren Sie mehr tber:

e Smoothing

e With Profits

° SUXXESS

* MAXXELLENCE

® Manager of Managers-Fonds
e Standard Life Investments

STANDARD LIFE

Zweigniederlassung Deutschland der Standard Life Assurance Limited - Hotline: 01802-2147 47
(€ 0,06 pro Anruf aus dem Festnetz der Deutschen Telekom) - kundenservice@standardlife.de - www.standardlife.de
Vertriebsdirektion Osterreich - Hotline: 0810-00 47 48 (&sterreichweit zum Tarif von € 0,07 pro Minute)

oder 0316-82 47 48 - salesaustria@standardlife.at - www.standardlife.at
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